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de lesión enorme, la licitud del objeto, la realidad y la licitud de la causa, y la 
plenitud de las formalidades prescritas por la ley.

79. Referencia a las sanciones de los requisitos.  Conviene advertir, desde 
ahora, que los mencionados requisitos para la existencia y para la validez de 
los actos jurídicos están garantizados con tres clases de sanciones, a saber: la 
inexistencia, la nulidad absoluta y la nulidad relativa.  Así, faltando la voluntad 
o el consentimiento, o el objeto genérico o específico, o la forma solemne, el 
acto es inexistente4; la incapacidad absoluta, la ilicitud del objeto o de la causa 
y la omisión de ciertos requisitos o formalidades integrantes de la forma so-
lemne producen la nulidad absoluta del acto; en fin, la incapacidad relativa, los 
vicios de la voluntad, que incluyen la falsedad de la causa, y la lesión enorme, 
en ciertos casos, están sancionados con la nulidad relativa del acto.

80. Plan.  En el desarrollo de esta parte de la obra no observaremos el or-
den que impone la distinción entre los requisitos para la existencia y para la va-
lidez de los actos jurídicos, sino que para facilitar la inteligencia de los variados 
temas que aquí se conjugan, trataremos de ellos indistintamente, vale decir, 
prescindiendo de la jerarquía que les corresponde en razón de sus sanciones 
legales.  Así, por ejemplo, antepondremos el estudio de la capacidad legal de 
los agentes, requisito para la validez de los actos, al examen de la voluntad o 
el consentimiento en estos, requisito para su existencia, porque consideramos 
que metodológicamente la valoración de un acto debe comenzar por la deter-
minación de la aptitud que la ley les atribuye o les niega a dichos agentes para 
participar en la función reguladora de las relaciones sociales, o sea, para actuar 
en el marco asignado a la autonomía de la voluntad privada.

4 Si un acto carece de las condiciones legales para que exista, no alcanza a ingresar en el 
campo de los actos jurídicos; es un acto, no injurídico como el acto nulo, sino un acto ajurídico, 
a lo menos en cuanto carece de importancia en el campo del postulado de la autonomía de la 
voluntad privada o en el de determinada especie de acto.



Sección I

LA CAPACIDAD LEGAL

Capítulo I

GENERALIDADES

81. La doble acepción de la voz “capacidad”.  Según ya quedó dicho, en el 
léxico jurídico la expresión capacidad es anfibológico, pues unas veces denota la 
aptitud que se les atribuye a las personas o sujetos para ser titulares de derechos 
y obligaciones, al paso que, otras veces, se emplea para significar el poder que 
se reconoce a la mayoría de dichos titulares para realizar actos jurídicos, sin el 
ministerio o la autorización de otras personas1.

En el primero de los sentidos indicados, la capacidad es un atributo de la 
personalidad jurídica, porque la aptitud para convertirse en titular de derechos y 
obligaciones es precisamente la que permite que un ente pueda entrar a formar 
parte de la categoría de las personas o sujetos de derecho.  Así, los individuos 
de la especie humana son personas en el mundo jurídico, en cuanto se les re-
conoce la referida aptitud, y dejan de serlo cuando se les priva de ella en virtud 
de instituciones positivas, como la esclavitud, la muerte civil, etc.  Igualmente, 
ciertos entes ideales, como las corporaciones, las sociedades, las fundaciones, 
etc., adquieren personalidad jurídica cuando se les reconoce aptitud para adquirir 
derechos y para contraer obligaciones.

En un segundo sentido, la capacidad ya no es un atributo de todas las perso-
nas o sujetos de derecho, sino un requisito para la validez de los actos jurídicos 
realizados por ellos, porque si bien es cierto que la capacidad de goce, o sea, la 
aptitud para ser titular de derechos y obligaciones, es una propiedad esencial de 
todas las personas, las legislaciones positivas no admiten la validez de los actos  
jurídicos celebrados por quienes no tienen el grado de discernimiento y de expe-
riencia suficiente para comprender el sentido y las consecuencias de tales actos.   
De ahí que el artículo 1502 de nuestro Código Civil disponga que “para que una 
persona se obligue a otra por un acto o declaración de voluntad, es necesario que 

1 Véanse núms. 20 y ss., supra.
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sea legalmente capaz”, agregando que “la capacidad legal consiste en poderse 
obligar por sí misma y sin el ministerio o la autorización de otra”2.

Varias observaciones sugiere el texto legal citado, que sirven para precisar 
el significado y alcance del requisito de que se trata; a saber: a) la expresión 
persona, empleada por la ley, indica que esta parte del supuesto de que quien 
interviene en un acto jurídico tiene capacidad de goce, porque repetimos, cu-
ando se habla en derecho de una persona se está significando implícitamente 
que se trata de un sujeto dotado de la aptitud para adquirir derechos y contraer 
obligaciones; b) la definición transcrita corresponde al concepto de la capacidad 
legal, considerada como requisito de los actos jurídicos; y c) el artículo incurre 
en notoria impropiedad al dar a entender que esta capacidad legal es requisito 
que solamente se exige respecto de la persona que se obliga, cuando, en realidad, 
se trata de una condición que debe tener cualquiera que intervenga en un acto 
jurídico, aunque solamente ocupe la posición de acreedor.  Con otras palabras, 
la capacidad legal no es únicamente requisito para obligarse, sino que lo es, 
en general, para que cualquier persona pueda intervenir por sí misma en la ce-
lebración de actos jurídicos, sin el ministerio o la autorización de otra persona.

82. Concepto de la incapacidad legal.  Acabamos de decir que la ley, 
inspirada en motivos atinentes a la protección de la autonomía de la voluntad 
privada, niega a ciertas personas o sujetos de derecho la facultad de realizar 
actos jurídicos por sí mismos.  Tal es el concepto de la incapacidad legal que, 
por tanto, consiste fundamentalmente en la restricción de la posibilidad de 
intervenir en el comercio jurídico.  Pero hay que tener en cuenta, además, que 
esta restricción es de carácter excepcional, porque la regla general en materia 
civil es la de que toda persona es hábil para ejercer sus derechos y para realizar 
cualesquier actos jurídicos lícitos.  “Toda persona es legalmente capaz —reza 
el art. 1503 del C. C.—, excepto aquellas que la ley declara incapaces”.

2 Véase nota 7 del cap. iii de la parte primera.
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83. Precisión.  La prohibición que encierra la incapacidad legal puede referirse 
a toda clase o a la gran mayoría de los actos jurídicos, o solamente a alguno 
de estos en especial, de donde surge la clasificación de dicha incapacidad en 
general y particular, respectivamente.

I.  La incapacidad general

84. El concepto.  La incapacidad general se refiere a toda clase de actos 
jurídicos o, a lo menos, a la gran mayoría de ellos.  Hoy día no existen en nuestro 
derecho incapacidades generales fundadas en motivos distintos de la protección 
de la autonomía de la voluntad privada.  Así, la incapacidad accesoria de una 
condena penal, o de votos religiosos, o de otras causas semejantes, no ha sido 
acogida por nuestra legislación; la incapacidad de la mujer casada, que obedecía 
a la organización de la familia bajo la potestad del marido, quedó abolida por 
la ley 28 de 1932, y la incapacidad de las personas jurídicas, que tampoco se 
funda en la protección de la autonomía de la voluntad privada, fue igualmente 
suprimida por el decreto-ley 2820 de 1974.  Por tanto, solo están afectados de 
incapacidad general los seres humanos que, por carecer del discernimiento o 
de la experiencia necesarios, están naturalmente inhabilitados para celebrar 
actos jurídicos.  El artículo 1504 del Código Civil enumera dichas personas, 
que son las siguientes: los dementes, los menores (no habilitados de edad), los 
sordomudos que no pueden darse a entender, los disipadores en interdicción 
judicial (las mujeres casadas y las personas jurídicas).

85. Subclasificación de la incapacidad general.  Las personas anterior-
mente mencionadas pueden estar afectadas de incapacidad general absoluta o 
relativa.

86. a) La incapacidad general absoluta.  Los dementes, los menores im-
púberes y los sordomudos que no pueden darse a entender tienen prohibida la 
ejecución de todo acto jurídico; para la celebración de estos necesitan siempre 
la intervención directa de un representante legal, genéricamente denominado 
guardador (padres de familia, tutor o curador), sin perjuicio del cumplimiento de 
otros requisitos o formalidades exigidos por la ley para ciertos actos especiales, 




